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Welcome

     空中旅馆
民宿预订，而非酒店
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Problem

问题：
价格是在线预订旅游用户需要考虑的重要因素
酒店让人与当地的文化产生隔离感
游客预订一个当地的房间，或者当地人向游客出租房屋，目前没有便利的方式
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Solution

解决方案
搭建一个网络平台，用户可以借此向游客出租他们的房间，从而：
游客可以省钱
房东可以挣钱
游客接近当地人，进行文化分享
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Market Validation

660,000 50,000

市场验证
Counchsufing.com (网站）  
660000 总用户
Craigslist.com （网站名）
在美国，每周有50000套房屋短租的信息（7月9日—7月16日）
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Market Size

市场规模

20亿以上交易数

5.6亿交易数

8400万交易数

进行预订的游客规模（全球范围）
总市场

线上预订的游客规模
有效市场

使用空中旅馆的游客规模
市场份额 15%
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Product

产品

搜索城市——信息浏览——预订
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Business Model

商业模式

我们对每一笔交易提取10%的佣金

8400万笔交易量

15%的市场份额

平均每笔交易收取的佣金为25美金

21亿美金

2011年的收入
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Adoption Strategy

see all for “Octoberfest”

发展战略

事件

月度目标事件

参与者

便宜/其他旅游

双重发布功能

克雷格列表

十月啤酒节

德国汉诺威通信博览会

夏令营

欧洲杯

四月斋
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Competition

craigslist

竞争对手

线下交易

线上交易

便宜

昂贵
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Competitive Advantages

竞争优势

市场首家

出租激励

一次列表

使用便利

背景资料

设计&品牌

基于临时性出租的交易

房东可以利用网站（couchsurfing.com)赚钱

一次性发布信息，craigslist需要每天发布

基于价格、地点，以及入住和离开的日期来进行搜索

浏览出租的背景资料；点击三次进行预订

特色名字将发布在历史浏览记录中，从而获得更多的用户的关注
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Team

团队

用户交互&公关

公司创办人。拥有产品的专利权。毕业于美国罗德岛设计学院，拥有图形设计和工艺设计双学位

商业开发&品牌

贝恩 克斯卡公司创始人，工业设计顾问。美国罗德岛设计学院毕业，获得工业设计学士学位

开发人员

开发了脸书APP“你的邻居”（7.5万用户）以及“名片盒子”，最近发布了“被识别的打击”。毕业于哈佛计算机科学专业，内森曾在微软、仿真平台等工作过
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Press

“AirBed & Breakfast 
is a fun approach to 

couch surfing.” 

“Think of it as 
Craigslist meets 

Hotels.com, but a 
lot less creepy.” 

“A cool alternative to 
a boring evening in 

a hotel room.” 

空中旅馆是沙发漫游的有趣方式

将它想象成克雷格碰到了酒店网

绝不会像酒店房间的夜晚那么枯燥

空中旅馆基于服务的收费有助于消费者对住宿质量的关注

媒体
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User Testimonials

“AirBed&Breakfast 
freaking rocks!”

“A complete success. 
It is easy to use and it 

made me money.” 

“It’s about the ideas, 
the interactions, the 

people. You don’t get 
that in a hotel room.” 

“I found something in 
my price-range, and that’s 

what really enabled me 
to come to the conference.” 

用户感言

空中旅馆，该死的岩石

我发现在我的价格区间内，正是这点使得我来参加会议

绝对的成功，很好用，让我赚到钱

这是关于理念、交流、人群。这些你在酒店里是得不到的
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Financial

财务

我们正在寻求12个月的融资，使空中旅馆达到8万的交易量

50万美元

天使轮融资

8万单交易

空中旅馆的旅游业务

每笔交易25美金的佣金

200万美金

收入
未来12个月


